
Verkäufer im Außendienst 

mit Homeoffice (m/w/d) 
NRW / Baden Württemberg / Bayern 

Sie suchen eine verantwortungsvolle Tätigkeit, die 

etwas bewirkt – und Ihnen dabei Sicherheit und 

spannende Aufgaben im Verkauf bietet?  

Dann suchen wir Sie! 

Wir sind bereit! 
Sie auch? 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams in den Regionen 

Bayern und Baden Württemberg suchen wir  technische 

Verkäufer im Außendienst (m/w/d). 

 
Ihre Tätigkeit im Vertrieb zielt auf Kontakte zu Industrie- 

kunden, Kommunen und Planern ab. 

Sie organisieren sich selbst unter Berücksichtigung der 
Vorgaben für diese Position. Profitieren Sie von allen 

Vorteilen, die eine feste und sichere Anstellung bei einem 

innovativen und international tätigen Unternehmen Ihnen 

bietet. 
 

Wer wir sind 

ENWA AS gehört als norwegischer Marktführer im Bereich 

Wasseraufbereitung seit Mai 2023 zur Skion - Gruppe. 

Der Jahresumsatz von ENWA AS liegt bei > 70 Mio. Euro, 
sowohl an Land, als auch auf See. 

In der DACH-Region konzentriert sich ENWA auf den 

Vertrieb der umweltfreundlichen EnwaMatic®- 

Technologie zur Prozesswasseraufbereitung für Heiz-und 

Kühlkreisläufe. 
 

Was wir Ihnen als Arbeitgeber bieten 

• ein spannendes und innovatives Arbeitsumfeld 

• einen sicheren Arbeitsplatz 

• interne Seminare, Workshops und Trainings 

• fachlichen Austausch mit einem, netten, engagierten  

   Team, das Ihre Leidenschaft teilt 

• ein faires und branchenübliches Gehalt 

• Professionelle IT-Ausstattung des Homeoffice inkl.  

   Firmenwagen 

Bitte senden Sie uns Ihre vollständige Bewerbung per Mail. 

Ihr Ansprechpartner 

Herr Christian Barth 

 
+49 2242 9461-200 
deutschland@enwa.com 

                                       @  www.enwa.eu 

Was Sie im Verkauf Außendienst (m/w/d) bei uns 

erwartet 
 

• Sie sind verantwortlich für Ihr  Verkaufsgebiet 

und  dessen Entwicklung 

• Sie betreuen Bestandskunden und betreiben  aktiv 

Neukundenakquise 

• Sie platzieren unsere Produkte in Ausschreibungen und 

begleiten die planenden  Stellen technisch 

 

Was Sie mitbringen 

• Als technischer Verkäufer(m/w/d) verweisen Sie  auf 

belegbare Erfolge Ihrer bisherigen Verkaufstätigkeiten 

• Der Umgang mit Planungsgesellschaften und der 

Industrie hat bisher Ihre Arbeitswelt bestimmt und Sie 

verfügen ideal über ein Netzwerk 

• Eine technische Ausbildung / solide  

Fachkenntnisse im Bereich HZG / TGA runden 
Ihr Profil ab 
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